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Ny undersokning frdn Nordea

Digitalisering banar vag for delningsekonomin

Delningsekonomin &r under stark utveckling i hela varlden. En aktuell undersdkning
frdn Nordea visar att nu hander aven samma sak i Sverige. Enligt undersékningen sa
har en av tio svenskar redan testat mdojligheterna med delningsekonomin genom att
hyra/hyra ut, eller dela och byta saker med varandra. Och fler star beredda, bara de
forstar hur man ska ga till vaga. Hela 17 procent sager att de annu inte deltagit pa
grund av de inte forstar hur man gor, och 15 procent ar fortfarande tveksamma.
Endast 45 procent sager att de inte vill dela med sig av sina saker.

- Undersokningen visar tydligt att vi ar i borjan av ndgot som kan vara ett helt nytt satt att
|6sa vara behov av varor och tjanster. Och ett satt dar vi kan gora det pa vart eget
individuella vis, i sammanhang som vi har fértroende for sager Ingela Gabrielsson,
privatekonom pa Nordea.

Att byta saker med varandra ar egentligen inget nytt. Men den digitala utvecklingen har gjort
faltet s& mycket storre och tillgangligare for flertalet. Drivkrafterna till att anvanda sig av
delningstjanster ar flera men den tydligaste ar att man anser att det ar bra fér den egna
ekonomin, (40%) men ocksa att manga ser det som en mojlighet att varna om miljé och
klimat (35%).

- Jag tycker att det ar intressant att s manga ser det som en miljé- och klimatfraga. Det
hanger ihop med dvriga ansvarstagande konsumtionstrender som vi kan se just nu, dar vi
helt enkelt vill anvanda redan befintliga resurser battre. Men som med manga trender &r
den troligen inte for alla. Den egna dganderatten och integriteten sitter djupt hos en del av
0sSS.

Vi ar betydligt mer fortrogna med secondhand-marknaden. Nar Nordea fragar hur manga
som kopt begagnade prylar eller varor pa loppis, via natet eller liknande sa ar det halften

som gjort en sadan affar de senaste sex manaderna. Vi képer prylar for runt 2 000 kronor
och séljer fér narmare 3 000 kronor.

- Jag tror att det an sa lange ar betydligt mer vedertaget att bada kopa och sélja sina grejor
till andra an att dela och byta dem. Men kom ihag att manga var ocksa valdigt tveksamma
till att kopa och sélja varor pa till exempel Blocket nar den tjansten startade upp, sager
Ingela Gabrielsson.

Fakta om undersdkningen

Undersokningen gjordes av TNS Sifo pa uppdrag av Nordea och genomférdes under september
2015. | den har Nordea fragat 1 000 svenskar mellan 18-65 &r om hur man ser pa delningsekonomin
och secondhandmarknaden. Med delningsekonomi menas att privatpersoner i egna natverk byter,
delar och séljer féremal och tjanster till varandra utan mellanhander. Men det finns ocksa foretag
som férmedlar tjanster och som da tar en avgift.

For mer information: Ingela Gabrielsson, Privatekonom Nordea, 010-156 20 48
Magnus Nelin, Presschef Nordea Sverige, 072-145 26 40.

Nordeas vision dr att vara en “great European bank”, erkind for sina medarbetare, som skapar betydande varde for kunder och
aktieagare. Vi gor det mojligt for vara kunder att na sina mal genom att erbjuda ett brett urval produkter, tjanster och l6sningar inom
bank, kapitalférvaltning och forsakring. Nordea har cirka 11 miljoner kunder, cirka 650 kontor och &r en av Europas tio storsta
fullservicebanker matt i borsvéarde. Nordeaaktien ar noterad pa borserna Nasdaq Stockholm, Nasdaq Helsingfors och Nasdagq
Copenhagen.
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